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KMU GLOBALISIERUNG

Expansionsrate steigt drastisch

Technologie hilft traditionelle Hirden zu
uberwinden

2016 werden ~50% der Unternehmen ca. 20%

lhres Umsatzes im Ausland erwirtschaften

Bis 2020 wird der weltweite Handel weiter
wachsen, Durschnitt der letzten 20 Jahre:
5.3%

95% aller Unternehmen sind von diesem
Trend betroffen

Source: SME Study Oxford Economics, April 2013

Grenziiberschreitende Einnahmen werden stark
ansteigen

Die Veranderung des Prozentsatzes von Umsatzen, die auf3erhalb des
Heimatlandes erzielt werden, in den néchsten drei Jahren

Keine Umsatze auRerhalb
des Heimatlandes
21%-40% der Umsatze auler-
halb des Heimatlandes

41%+ der Umsatze auler-
halb des Heimatlandes

KMUs werden zunehmend international
Anderungen im Prozentsatz beziiglich der Anzahl von Landern mit welchen
Unternehmen Handel treiben

Unternehmen, die ausschlieRlich
im Heimatland handeln
Unternehmen, die in mehr als 6
Landern handeln




WACHSTUMSMOTOR CHINA

Nominal GDP
(US$ bn)

US [1]
China [2]
Japan [3]
Germany [4]
UK [5]
France [6]
India [7]
Italy [8]
Brazil [9]

Canada [10]

2016

3,478

B 26

Source: World Development Indicatios database.

Nominal GDP
(US$ bn)
2050
China [1]
US [2] 70,913

India [3]
Indonesia [4]
Japan [5]
Germany [6]
Brazil[7]
Mexico [8]
UK [9]
France [10]

Economy moves up rankings
Il Economy moves down rankings

- Economy remains at rankings

Source: The Economist Intelligence Unit.




INTERNATIONALE ZAHLUNGEN

= Weltweite Zahlungen = Zahlungen nach China
December 2017 JPY, 2.21% Others, 2.55%
EUR, 4.29%
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HANDELSSPANNUNGEN — VORTEIL FUR CHINA? "

Der RMB sollte dem aktuellen Tauziehen in Handelsfragen zwischen Peking und Washington standhalten kdnnen,
denn China ist...

= der drittgroBRte Markt fiir US-Exporte

= der grofRte Glaubiger des amerikanischen Staates

= der groRte Verbraucher von US-Lebensmitteln (bspw. 50% der US Soja-Exporte)

= gewillt mittels Zentralbankaktivitaten und einer Abwertung des RMB den US-Sanktionen entgegenzuwirken

50 US Handelsbilanz mit China (in $Mds)
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ABWERTUNGSRISIKO CNY — NEUER KONJUNKTUREINBRUCH? ™

Im Jahr 2017 Ubertraf das chinesische Wachstum die Prognosen, indem es sich von einem 26-Jahres-Tief erholte...
Trendwende oder einmaliger Effekt?

» China Uberarbeitet sein Wirtschaftsmodell mit bisherigem Fokus auf den Export, um sich mehr auf die
Binnennachfrage (Inlandsverbrauch) zu konzentrieren — Ubergangsphase wird fortgesetzt

» Nationale Anstrengungen zur Einddmmung der Umweltverschmutzung und zur Regulierung der Kreditvergabe
kdnnten die Wirtschaftsleistung belasten.

Chinas jahrliche BIP-Wachstumsrate (% Y/Y)
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73%69%67%

2014 2016

69/55%63%

2018

China's corporate debt has soared over the past decade

Debt by sector as percentage of GDP

*includes nonprofit institutions serving households

Source: Mizuho Research Institute




EUR/CNH VOLATILITAT — STARKE KORRELATION ZUM EUR/USD "onion VM

E S S

EUR/USD

Vorubergehende Divergenz —
Opportunitaten fur Exporteure
(Fakturierung in USD) und
Importeure (Bezahlung in CNH)

EUR/CNH

2011 2012 2013 2014 2015 2016

e=FR/USD rate (Skala links) == EUR/CNH (Skala rechts)

Quelle: Reuters




RISIKOMANAGEMENT OPPORTUNITATEN .

10,00%
EUR/CNH

8,00% Ein Vergleich beider Wahrungen
zur Fakturierung lohnt sich
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ZAHLUNGSVERKEHR BEIM SOURCING

Unser Beitrag die neue WU EDGE Platform! VERNETZEN  STARKEN

UNTERNEHMEN VERBINDEN: Verbindung zu internationalen Unternehmen
herstellen. Von der Auftragserteilung hin bis zur eigentlichen Zahlung.

GLOBALE HANDELSINFORMATIONEN: Ermdglichen Ihnen, entsprechend den

Erkenntnissen Mal3hahmen zu setzen und damit die Fahigkeiten Ihres Unternehmens zu
erweitern.

GLOBALES CASH UND FX RISK MANAGEMENT: Tools und Expertenunterstiitzung, um
Ihre Cashflows zu managen und profitable zu sein

*Transaction fee-free EDGE Network Payment services are available between fully accredited WUBS customers that have registered to use the WU® EDGE platform and are authorised by a WUBS affiliate to access WUBS services in USA, Canada, United Kingdom, Singapore

Australia or New Zealand. EDGE Network Payment services may be initiated at any time but are only delivered 24 hours a day five days a week. In the event that a transfer involves a currency conversion a WUBS &ffiliate will apply a foreign currency exchange rate, which includes a
margin set by WUBS

GLOBALE ZAHLUNGEN INNERHALB DES NETZWERKS: Global, ohne Kosten, schnell* —
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WUCEDGE
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CoHTET AN una Pt scizn zwischen Unternehmen,
in 51Wahrungen*®
'FT;:NE:'W g E?'ﬁ'ﬁf.'ﬂﬁmléﬂgfe" Vel’besserter Hand el u nd
L‘;}JNE;:EE VERNETZEN WACHSEN Rechnungen in einem h b h e r eS WaC h St u m

Vorgang bezahlen

1o /000¢emaBON

HALTEN UND VERWALTEN HEDGE TD PAY
é SIE KASSENBESTANDE Benutzen Sie Termingeschafte,
in mehrerenWahrungen um Zahlungen durchzufihren.

VEREINFACHEN SIE DIE

BEARBEITUNG IHRER

VERBINDLICHKEITEN,

indem Sie lhre Rechnungen uber

die Plattform erfassen, absenden
11

und verfolgen

BUSINESS INTELLIGENCE
for fundierte
Entscheidungen




GLOBALE PRASENZ

,In meiner téglichen Arbeit
fuhrt die Geschwindigkeit und

Kurssicherheit zu einer
wesentlich effektiveren
Abwicklung. Die signifikanten
finanziellen Vorteile, die ich
fur das Unternehmen
herausgeholt habe, haben
Geschaftsleitung und
Mitarbeiter fir den Beitrag der
Finanzbuchhaltung zum
Unternehmenserfolg
sensibilisiert!".”

Bjorn Hendrik Seel, Leiter
Finanzbuchhaltung, Deutschland
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VIELEN DANK!

Gerhard Scharinger, MA
Head of Corporate Hedging and Markets CEE
ringer@westernunion.com

business.westernunion.at

© 2018 Western Union Holdings, Inc. Alle Rechte vorbehalten.

Bei dieser Brochire handelt es sich um Werbung fiir Finanzprodukte; sie wurde von der Western Union International Bank GmbH erstellt und genehmigt. Die in dieser Brochiire enthaltenen Informationen stellen keine Finanzberatung oder Finanzempfehlung dar,
sind allgemeiner Natur und wurden ohne Beriicksichtigung lhrer Ziele, Finanzlage oder Bedurfnisse erstellt.

Western Union Business Solutions ist ein Geschaftsbereich der Western Union Company und bietet in Osterreich Services durch die Western Union Tochtergesellschaft Western Union International Bank GmbH (“Western Union Business Solutions*) an.
Western Union International Bank GmbH ist eingetragen in Osterreich (Handelsgericht Wien, Firmenbuchnummer FN256184t, Umsatzsteuer-ldentifikationsnummer: ATU 61347377), Schubertring 11, 1010 Wien, Osterreich und ist von der Osterreichischen
Finanzmarktaufsicht zugelassen.

Diese Brochiire wurde lediglich zu Informationszwecken erstellt und ist vollkommen unverbindlich. Geschaftsbeziehungen zwischen Ihnen und Western Union Business Solutions unterliegen den geltenden allgemeinen Geschaftsbedingungen. In dieser Brochiire
werden keine Zusicherungen, Gewéahrleistungen oder Bedingungen, gleich welcher Art, ob ausdriicklich oder stillschweigend, geltend gemacht.
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